
CATÁLOGO DE SERVICIOS - PROGRAMA EMPRENDE 

 

1. *SERVICIO INTEGRAL DE ESTUDIO DE MERCADO:* 

Precio: Desde S/ 1,500 soles 

 

- Te asesoramos a identificar tus competidores: Competidores Grandes, Medianos y 

pequeños. 

- Te ayudamos a seleccionar de manera adecuada a los competidores a estudio. 

- Realizamos la recolección de datos e información de empresas competidoras y 

relacionadas  

- Identificamos las necesidades del consumidor de acuerdo a la ubicación del local. 

- Envío de documento base (Plantilla) para realizar investigación de competidores, 

para que el cliente pueda realizarlo en otro momento. 

- Te enseñamos a realizar la recolección de datos e información de empresas 

competidoras y relacionada (Competidores pequeños) 

- Entrega de documento Estudio de mercado BENCHMARKING. 

- Explicación de documento BENCHMARKING 

- Resolución de preguntas. 

 

2. *SERVICIO INTEGRAL DE MODELAMIENTO DE NEGOCIOS:* 

Precio: Desde S/ 1,500 soles 

 

- Te ayudamos a identificar:  ¿Quiénes serán tus clientes? ¿Qué productos 

demandarán?, esto cambiará dependiendo de donde pongas tu local, el tipo de 

clientes y sus necesidades.  

- Identificamos las fortalezas y debilidades de tus competidores para resaltar los 

puntos más importantes, cuales replicar y cuales evitar.  

- Realizamos la recolección de datos e información de empresas competidoras y 

relacionadas  

- Te ayudamos a crear nuevas  tus propuestas de valor, generando interés   y creando 

necesidad de consumo en tus competidores (Target). 

- Identificamos las mejores propuestas de valor de tus competidores y las 

modificamos de acuerdo a tu giro de negocio. 

- Te enseñamos a lecturar la plantilla “CANVAS” para que puedas explicar a tus 

trabajadores y sigan un misma línea objetivo 

- Entrega de documento Estudio de Modelamiento de Negocios CANVAS 

- Explicación de documento CANVAS 

- Resolución de preguntas . 

 

 

 



3. *SERVICIO INTEGRAL DE MODELAMIENTO DE COSTOS:* 

Precio: Desde S/ 1,500 soles 

 

- Estimación de estructura de gastos necesaria para la inversión inicial requerida del 

negocio 

- Estimación de gastos preoperativos 

- Estimación de inversión en activo fijo: Inmueble, maquinaria y equipo requerido para 

el negocio 

- Estimación de gastos operativos: Costos de ventas requerido para la 

comercialización de los productos o servicios del negocio 

- Estimación de gastos administrativos requeridos para el negocio: Alquiler, servicios 

básicos, contabilidad, sueldos de personal, entre otros. 

- Estimación de gastos comerciales: Publicidad física, publicidad online del negocio, 

entre otros. 

- Estimación de pago de impuestos: IGV e impuesto a la renta. 

 

 

4. *SERVICIO INTEGRAL DE FINANZAS Y FLUJO DE CAJA:* 

Precio: Desde S/ 1,500 soles 

 

- Estimación de flujo de ingresos del negocio mediante metodología acorde al tipo de 

negocio evaluado. 

- Estimación de estructura de gastos necesaria para la inversión inicial requerida del 

negocio 

- Estimación de gastos preoperativos 

- Estimación de inversión en activo fijo: Inmueble, maquinaria y equipo requerido para 

el negocio 

- Estimación de gastos operativos: Costos de ventas requerido para la 

comercialización de los productos o servicios del negocio 

- Estimación de gastos administrativos requeridos para el negocio: Alquiler, servicios 

básicos, contabilidad, sueldos de personal, entre otros. 

- Estimación de gastos comerciales: Publicidad física, publicidad online del negocio, 

entre otros. 

- Estimación de pago de impuestos: IGV e impuesto a la renta. 

- Estimación de rentabilidad de idea de negocio mediante análisis de ratios 

financieros: TIR, ROI, COK, VAN, entre otros. 

 

 

 

 



5. SERVICIO INTEGRAL DE ASESORAMIENTO EN PROVEEDORES DE 

ACTIVOS: (FABIAN) 

Desde S/ 1,500 

 

● Elaboración de una Ficha técnica del activo requerido 

● Capacitación al cliente en el proceso de búsqueda de proveedores y envío de 

correos (hasta a 3 proveedores de activos) 

● Recepción de cotizaciones y elaboración de una tabla comparativa para 

facilitar la elección del proveedor más adecuado para el cliente (hasta a 3 

proveedores de activos) 

● Solicitud de reuniones virtuales o presenciales con proveedores y el cliente 

(hasta a 3 proveedores de activos) 

● Capacitación y elaboración de contrato personalizado de trabajo con el 

proveedor elegido 

 

 

6. SERVICIO INTEGRAL DE ASESORAMIENTO EN PROVEEDORES DE 

INSUMOS: (FABIAN) 

Desde S/ 1,500 

 

● Elaboración de una Ficha técnica del insumo requerido 

● Capacitación al cliente en el proceso de búsqueda de proveedores y envío de 

correos (hasta a 3 proveedores de insumos) 

● Recepción de cotizaciones y elaboración de una tabla comparativa para 

facilitar la elección del proveedor más adecuado para el cliente (hasta a 3 

proveedores de insumos) 

● Solicitud de reuniones virtuales o presenciales con proveedores y el cliente 

(hasta a 3 proveedores de insumos) 

● Capacitación y elaboración de contrato personalizado de trabajo con el 

proveedor elegido 

 

 

7. SERVICIO INTEGRAL DE ASESORAMIENTO EN PROVEEDORES 

GENERALES: (FABIAN) 

Desde S/ 1,500 

 

● Elaboración de una Ficha técnica del servicio requerido 



● Capacitación al cliente en el proceso de búsqueda de proveedores y envío de 

correos (hasta a 3 proveedores generales) 

● Recepción de cotizaciones y elaboración de una tabla comparativa para 

facilitar la elección del proveedor más adecuado para el cliente (hasta a 3 

proveedores generales) 

● Solicitud de reuniones virtuales o presenciales con proveedores y el cliente 

(hasta a 3 proveedores generales) 

● Capacitación y elaboración de contrato personalizado de trabajo con el 

proveedor elegido 

 

 

8. SERVICIO INTEGRAL DE ASESORAMIENTO EN PROVEEDORES 

ESPECÍFICOS: (FABIAN) 

Desde S/ 1,500 

 

● Elaboración de una Ficha técnica del producto o servicio requerido 

● Capacitación al cliente en el proceso de búsqueda de proveedores y envío de 

correos (hasta a 3 proveedores específicos) 

● Recepción de cotizaciones y elaboración de una tabla comparativa para 

facilitar la elección del proveedor más adecuado para el cliente (hasta a 3 

proveedores específicos) 

● Solicitud de reuniones virtuales o presenciales con proveedores y el cliente 

(hasta a 3 proveedores específicos) 

● Capacitación y elaboración de contrato personalizado de trabajo con el 

proveedor elegido 

 


